
MERCADO MUNICIPAL VIRA O NOVO POINT DE
NITERÓI E ATRAI VISITANTES DE OUTRAS CIDADES

PROGRAMA SUPERA MAIS: VEJA COMO
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JORNALISTA RESPONSÁVEL: RENATA CARDOSO
JORNALISTA DRT: 34364/RJ
PUBLICITÁRIA DRT: 3595/RJ

OS ÍNDICES, ESTATÍSTICAS E PROJEÇÕES SÃO
CUIDADOSAMENTE COMPLIADOS, DE ACORDO COM OS

ÚLTIMOS DADOS DISPONÍVEIS NO FECHAMENTO DA EDIÇÃO.
O USO DESSAS INFORMAÇÕES PARA USO COMERCIAL E DE

INVESTIMENTO É DE EXCLUSIVA RESPONSABILIDADE 
E RISCO DOS SEUS USUÁRIOS.

      Nesta edição, quero destacar a importância do Mercado 
Municipal para a cidade de Niterói. Além do incentivo ao 
turismo, podemos dizer que o local está inserido em uma 
área de desenvolvimento destinada à implantação de 
projetos urbanísticos impulsionando o desenvolvimento 
econômico e social da nossa região possibilitando ricas 
trocas culturais firmando pontos de conviência e 
sociabilidade com a oferta de intercâmbio de produtos.
       O Mercado Municipal será um grande atrativo - quem 
sabe até à nível internacional - já que o espaço foi 
revigorado devido ao processo completo de 
reurbanização e a fantástica logística que proporciona 
fácil acesso; e com 200 vagas no estacionamento. 
       O Mercado Municipal vai estimular experiências únicas 
misturando lazer e entretenimento fomentando o novo 
polo gastronômico; além de gerar mais de 2 mil empregos 
diretos e indiretos. 
Conheça e aproveite!
       O Mercado Municipal está de portas abertas!

       Boa leitura!
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       A Secretaria Municipal de Fazenda de 
Niterói (SMF) informa que, por questões 
contratuais, o recebimento das parcelas dos 
empréstimos concedidos no programa Niterói 
Supera Mais será temporariamente realizado 
pela instituição.
       De acordo com a Secretaria, para realizar 
o pagamento do empréstimo do Supera Mais, 
as empresas devem acessar a Guia de 
Recolhimento Municipal (GRM) por meio do 
site:
www.fazenda.niteroi.rj.gov.br/site/boleto-supera-mais 

e inserir o número do CNPJ da empresa 
participante do Programa. As dúvidas deverão 
ser enviadas para o e-mail:
duvidas.beneficios@fazenda.niteroi.rj.gov.br
        As empresas que tomaram o empréstimo 
no início do programa já começaram a pagar 
as primeiras parcelas desde 2021 e o baixo 
índice de inadimplência, cerca de 4,1%, em 
compara

comparação com a taxa média no mercado 
que pode chegar a 7%, mostra um resultado 
positivo.
      Implementado durante a crise econômica 
provocada pela pandemia da Covid-19, o 
Supera Mais passou a conceder crédito com 10 
meses de carência e pagamento em 36 
parcelas a micro e pequenas empresas de 
Niterói com faturamento anual de até R$ 1 
milhão. Os juros foram integralmente custeados 
pela Prefeitura.
      O valor do empréstimo concedido poderia 
variar, chegando até R$ 20 mil, até R$ 50 mil ou 
até R$ 80 mil, dependendo do porte da 
empresa. Durante a nova fase do programa, 
foram destinados R$ 30 milhões para as 
operações de crédito. De lá pra cá, cerca de 488 
empresas firmaram contrato com a AgeRio, o 
que gerou uma média de empréstimos 
concedidos no valor de R$ 42.500,00.

Fonte: UOL Economia
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 PROGRAMA SUPERA MAIS: PARCELAS DEVEM SER
ACESSADAS PELO SITE DA SECRETARIA DE FAZENDA

BOLETOS DAS PARCELAS DOS EMPRÉSTIMOS SERÃO CONCEDIDOS
VIA GUIA DE RECOLHIMENTO MUNICIPAL
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O COMÉRCIO DE BAIRRO E O MUNDO DIGITAL

    O e-commerce surgiu em meados de 1960, 
nos Estados Unidos. No início seu foco principal 
era a troca de arquivos de solicitações de 
pedidos, ou seja, apenas mostrar ao dono da 
empresa que o cliente tinha interesse em 
solicitar determinado produto. Assim que 
apareceu a proposta do sistema de compras on 
line, as pessoas começaram com o sentimento 
de medo e insegurança. Colocar oa dados da 
sua conta, CPF e cartão de crédito em um 
aplicativo era um momento de repulsa para os 
incrédulos e de tensão e risco para alguns 
compradores. Ainda existem pessoas que 
nunca realizaram uma compra pela internet, 
mas os tempos estão mudando e essa parcela 
da população, em breve, vai entrar nesse 
progresso e provar da experiência da 
praticidade.
  Quando falamos em comércio de bairro, 
percebemos uma circulação natural de pessoas 
pela região e a tendência de visitação nas lojas 
devido a compra imediata, gerando, inclusive, 
uma fidelidade. E é difícil encontrar um 
estabelecimento sem a inclusão da tecnologia 
para aumentar o faturamento, expandir a área 
de atuação e oferecer novos caminhos para os 

OK!

para os consumidores.
  O Clube dos Dirigentes Lojistas do Rio de 
Janeiro (CDL RIO) e o Sindicato dos Lojistas do 
Comércio do Rio de Janeiro (Sindilojas Rio) 
divulgaram uma pesquisa em Janeiro deste 
ano com os fatores que influenciam a escolha 
do local de compra na cidade. O resultado 
apresenta mais de 55% dos consumidores com 
preferência no comércio de rua e frequentam 
lojas de bairro. Entre eles, 55% apontam o preço 
como atrativo, 30% a proximidade da loja e 15% 
o contato junto ao proprietário.
   Vender online e conquistar o cliente pela 
internet não significa apenas criar um perfil nas 
redes e expor o produto. Principalmente, as 
empresas de varejo necessitam dinamizar as 
entregas, estruturar a loja física interligando as 
páginas de divulgação, contratar uma equipe 
específica para atender as demandas na 
internet e, sempre que possível, reforçar a 
comunicação pelas redes sociais e o serviço de 
atendimento ao consumidor.
     No final das contas, o meio físico e o virtual se 
completam. Um estimula o outro nos negócios. 
Basta criar táticas de vendas com criatividade, 
comprometimento e organização.
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   O Dia dos Pais deve movimentar R$ 5,6 

bilhões no comércio brasileiro este ano, segundo 

estimativa da Federação do Comércio do Estado 

do Rio de Janeiro (Fecomércio RJ), em 

levantamento feito em parceria com a 

empresa de pesquisa Ipsos. O setor de 

vestuário deve ser o maior beneficiado, assim 

como ocorreu no último Dia das Mães.

       Entre os filhos que pretendem dar presentes 

para os pais, quase metade declarou que 

compraria roupas (47%). Os demais itens mais 

citados foram Perfumes e Cosméticos (12%) e 

Calçados e Acessórios (12%). 

   Apesar do cenário recessivo na economia 

brasileira, a pesquisa detectou um aumento de 

quatro pontos porcentuais na intenção de 

compras para a data comemorativa. O total 

que declarou ter intenção de presentear os pais 

aumentou de 32% em 2015 para 36% em 2016.

      O movimento já tinha sido detectado no 

Dia das Mães, quando 49% dos brasileiros 

declaram a intenção de presentear, resultado 

três pontos porcentuais superior ao registrado 

em 2015. 

   O valor desembolsado para o presente, 

entretanto, será ligeiramente mais magro. O 

tíquete médio para o pagamento dos 

presentes deve ficar em R$ 100,97, recuo de 

1% ante o mesmo período de 2015, quando o 

consumidor desembolsou R$ 101,72.

Fonte: Isto é dinheiro

DIA DOS PAIS DEVE MOVIMENTAR R$ 5,6 BI

“     Diante da conjuntura 
econômica, é positivo contar 
com expectativas de consumo 
em alta, ainda que sejam resultado de 
compras mais espaçadas. Quando, 
nesse cenário, surge um inverno 
mais forte do que o habitual, 
como neste ano, entendemos 
por que as roupas se destacam 
entre os itens mais mencionados”; 

justificou, em nota, Christian Travassos, 

gerente de economia da Fecomércio RJ.
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   O tema segurança também faz parte do 
processo de crescimento dos nossos negócios. 
Por isso, Rildo dos Anjos, consultor sobre o 
assunto, militar da Reserva com 31 anos de 
serviço, expertise em Inteligência e Segurança 
Orgânica pelas Forças Armadas, instrutor de tiro e 
empresário foi convidado para palestrar no 
tradicional Café Empresarial promovido pela CDL 
Niterói realizado no dia 4 de junho, no restaurante 
Da Carmine; localizado na Região Oceânica.

   De acordo com o especialista, nós nunca 
estaremos seguros por completo; assim como 
nada na vida é 100% funcional ou eficaz mas, 
podemos investir na prevenção tanto no 
ambiente de trabalho quanto no espaço familiar e 
um dos pontos de vulnerabilidade para manter o 

foco e atuar para minimizar os riscos na área 
empresarial é a contratação dos colaboradores. 
Um deslise e o prejuízo pode ser direto para a 
empresa. Hoje, além da entrevista de emprego, 
passagens pelo RH e avaliações psicológicas, é 
necessário observar e fazer uma coleta de dados 
biográficos; que pode ter como fonte as redes 
sociais do candidato, ou recém contratado: 
Facebook, instagram, google e até o JUSBRASIL. 
Outra preocupação é a contratação por indicação: 
confiar na palavra e história repassada por 
conhecidos fazendo, a partir daí, um mapa de 
personalidade positivo na intenção de resolver 
rápido o problema de falta de profissional na 
equipe associando agradar amigos e ajudando 
quem precisa. 

CAFÉ EMPRESARIAL REALIZADO NA REGIÃO 
OCEÂNICA ALERTA EMPRESÁRIOS



  Tudo que for utilizado dos meios físicos 
compondo a proteção é válido mas não vai 
adiantar se não criar uma mentalidade de 
segurança. O empresário líder também deve 
vigiar suas próprias publicações nas redes para 
proteger a sua família. Tudo exposto diz muito 
sobre cada um de nós e, dependendo do 
conteúdo excessivo, pode oferecer pistas e 
caminhos para abordagens criminosas. 

       O evento está gravado e pode ser acessado no 
instagram da entidade: @cdl.niteroi 

SE LIGA  NAS DICAS:

1:    Evite exposição nas redes sociais

2: Simplifique as informações de 
dados no celular

3:  Crie mudanças de hábitos e nas 
rotinas

4:  Fale o básico
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 MERCADO MUNICIPAL É O NOVO
PONTO TURÍSTICO DA CIDADE
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        Depois de ter ficado quase 40 anos fechado, o 
mercado municipal reabre com estrutura para 
receber os moradores de Niterói e de outras cidades; 
além de proporcionar oportunidade de emprego 
movimentando positivamente a economia local. 

       A idealização do projeto nasceu em 2017. Essa 
área era uma área degradada de Niterói, aqui tinham 
galpões abandonados. Em uma força-tarefa, essas 
pessoas foram apoiadas pela prefeitura, os galpões 
foram demolidos e o entorno foi revitalizado com 
iluminação LED com acessibilidade e investimento 
de parcerias privadas.
      A Prefeitura de Niterói e o Consórcio Novo 
Mercado Municipal firmaram uma Parceria Público 
Privada (PPP) para a reforma e gestão do espaço por 
25 anos. O investimento do consórcio é de R$69 
milhões em três anos, sendo R$ 30 milhões na 
reforma do prédio. O empreendimento também 
será responsável por gerar mais de 2 mil empregos 
diretos e indiretos.

“
                Esse será com certeza um dos pontos 
turísticos de Niterói, um lugar para fazer 
negócios, um lugar para que a gastronomia 
da cidade se desenvolva. E eu tenho certeza 
que cada morador de Niterói e as pessoas 
que virão de outros lugares para visitar esse 
nosso mercado municipal vão ter uma bela 
surpresa com esse espaço, que está ficando 
muito bacana”; disse o Prefeito de Niterói Axel Grael.  
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      Dono do restaurante Sagrado Mar, o empresário 
Glauco Cruz explica alguns dos pratos que 
servirá, no empreendimento que tem a proposta 
de empregar 22 pessoas.

        Com uma área de 9.700 metros quadrados, o 
edifício localizado no centro da cidade abrigou, de 
1930 a 1976, o mercado municipal da cidade. 
Depois desse período se tornou o Depósito 
Público Estadual e ficou desativado. O imóvel faz 
parte de um conjunto arquitetônico da região 
portuária de Niterói e passou por um processo 
cuidadoso de revitalização, mantendo todas as 
características de arquitetura neoclássica.
      São 172 lojas com produtos de todo o estado 
nas áreas de gastronomia, decoração, cervejarias, 
charcutaria, peixaria, artesanato, queijaria e 
lanches rápidos, entre outras. A diretora do 
empreendimento, Rafaela Muniz, conta que 
alguns mercados internacionais serviram de 
inspiração para o prédio niteroiense, como o 
Mercado da Ribeira, em Lisboa, o Mercado de São 
Miguel, em Madri, e o Mercado Municipal de São Paulo.

        Já a paraibana Socorro Feliciano, proprietária 
da Budega Produtos Nordeste, viu o Mercado 
Municipal como uma forma de expandir os 
negócios. A empresária já tinha uma loja em 
Petrópolis e resolveu vir para Niterói quando 
conheceu o projeto da Prefeitura.

“
                 Além de gerar empregos, a gente 
vem tentando trazer um conceito de 
atendimento e qualidade de culinária 
com transparência, saborização, glamour 
e um preço que seja acessível ao público. 
Nosso restaurante, como o próprio nome 
diz, serve frutos do mar. Mas o nosso 
diferencial é mesmo o menu degustação, 
que terá seis mini porções, proporcionando 
que o nosso cliente prove um pouco de 
cada um de nossos principais pratos”; 
conta Glauco.  

“             Analisamos a proposta e vimos 
que realmente é um mercado que tem 
história, que tem cultura, tem todo um 
fato econômico, histórico, cultural por 
trás. A proposta é excelente!”; conta 
Socorro. Fotografia: Célio Carvalho
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 A FORÇA DO MERCADO LIVRE NO VAREJO

      Devido ao sucesso da palestra no mês de junho, 
a diretoria da CDL Niterói levou para o Café 
Empresarial deste mês, com o patrocínio da 
Sicoob, um dos temas mais importantes do ano: 
Como vender em uma plataforma bem sucedida à 
nível Brasil e com alcance internacional: o 
Mercado Livre.
    Os consultores Marcos Goni (@marcosgoni) e 
Manoel Rondan (@synaxis_consultoria) explicaram 
como funciona o maior marketplace do país. São 
578 visitas por segundo com envios para mais de 
4400 cidades; podendo o produto chegar no 
mesmo dia. 

       Um dos maiores e-commerce do mundo e o 
maior marketplace do Brasil, a plataforma Mercado 
Livre quer ajudar os vendedores a crescer 
internamente e pretende inserir novos vendedores 
do varejo físico, democratizando assim, o comércio 
eletrônico. 
         Antes da pandemia o varejo online tinha 
apenas 5% de adesão. Com o fechamento do 
comércio local, as pessoas foram obrigadas a 
comprar pela internet. Assim, a curva de 
crescimento do ML chegou a 14% e hoje a 
plataforma representa 30% do comércio virtual. E o 
mercado livre comprador é só um pedaço do 
"ecossistema"; como denomina o consultor Manoel 
Rondan, que consiste nos seguintes elementos:

        * Marketplace (Mercado Livre)

        * O banco (Mercado pago) 

        * O mercado E (Soluções de publicidade)

        * O mercado shops (Loja on line)

        * O mercado envios (Logística) 
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     De acordo com os dados do 1° trimestre deste 
ano, (janeiro, fevereiro e março) a plataforma 
contabiliza 3.2 milhões de vendedores únicos. São 
realizadas 40 compras por segundo, quase 7 ítens 
adquiridos por comprador e 578 visitas por segundo 
no site. A maioria das compras é feita pelo celular e 
existe recorrência. O mesmo cliente compra várias 
vezes mantendo assim, uma relação com o ML. Em 
Niterói e no Rio de Janeiro o cliente compra até às 
13h e o produto chega no mesmo dia, até às 21h, na 
casa do solicitante. É muita velocidade.
       O seu público está comprando on line! É hora de 
adaptar os negócios! Não perca esta chance de 
crescer as vendas! Sigam as dicas dos consultores! 

       Agradecemos a presença dos empresários 
e desejamos bons negócios!
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MINHA VIDA EM CORES

Siga no Instagram: @haroldoeneas

     

      

Fotos: Cláudio Fernandes

       A valorização ao universo das artes já faz parte da minha coluna e neste mês você que me acompanha por aqui 
poderá conferir as fotos da Abertura da Exposição "Minha Vida em Cores", do talentoso artista plástico Bruno 
Camargo, no Corredor das Artes da Prefeitura de Niterói!
      Foi uma honra contar com a presença de todas essas pessoas especiais conferindo a mostra. Através das obras 
de Bruno, pudemos mergulhar em um universo de cores e emoções, refletindo a beleza e a diversidade de Niterói. 
Parabéns ao artista pela sensibilidade!

Axel Grael, Christa Vogel Grael,
Bruno Camargo e Raquel Camargo

Felipe Simões e Igoz Baldez Henrique Antunes e
Ana Maria Junger

Alex Rosa, Lucia Barcellos
e Maria Clara

Luiz Rodrigues e
Luiz Fernando Hosken

Luiz Vieira, Rubia Secundino e
Fracisco Miguel Soares

Mariane Thamsten e Delano Costa Paulo Bagueira, Neide Lúcia Almeida
e Vinicius Martins

Vanessa Calvão, Maurício Carvalho
e Denise Sertã

COLUNA HE





    Desde a criação dos tabletes de argila pelo povo 
sumério no ano de 3.200 a.C., a relação do homem com 
os livros tem se aprofundado cada vez mais com o 
passar do tempo. Nos últimos anos, com o incremento 
dos Clubes de Leitura, o “leitor” saiu do seu voo solitário 
em torno da leitura para compartilhar percepções e 
debater sobre os diferentes pontos de vistas em torno 
de uma obra. Esses encontros têm sido extremamente 
enriquecedores, como os realizados pelo Somos 
Empreendedoras e a Scuola di Cultura.
   No Somos Empreendedoras, o movimento da 
“leitura compartilhada” começou um pouco antes da 
pandemia e perdura até hoje, salvo algumas 
modificações. Neste ano de 2023, a gestão do Somos 
optou pela criação de um novo produto que também 
envolve a leitura em grupo.
  Agora, a roda de conversa versa em torno do 
“COM(EM)PREENDER”, que acontece a cada dois 
meses na Livraria da Travessa e envolve sempre um livro 
que proponha uma reflexão a ser aplicada no dia a dia 
das empreendedoras.  O primeiro encontro contou com 
a mediação da mentora Faiga Marques e o livro que ela 
abordou foi o “Mindset – A nova psicologia do sucesso”, 
de Carol S. Dweck.
    Na segunda edição, a educadora Fernanda Pintas 
abordou uma temática bastante pertinente aos dias 
atuais, que é o de “como ser mais produtivo”. Para isso, 
se baseou nas orientações do americano David Allen e 
seu método de gerenciamento de tempo, presente no 
livro “A arte de fazer acontecer – Estratégias para 
aumentar a produtividade e aliviar o estresse”.  

    Outro ponto de encontro das empreendedoras do 
Somos tem sido o mais novo produto da Scuola di 
Cultura, o Clube Literário, mediado pela professora Karla 
Faria. O mais recente aconteceu no dia 19 de julho, 
quando a história contundente de “Tudo é rio”, da 
escritora mineira Carla Madeira, abriu vários insights 
sobre relacionamento a dois, ciúme, possessão e 
perdão. O encontro contou ainda com uma atividade 
artística conduzida pela professora Ludmila Kraichete 
Martins. Ao final da sessão de mais de duas horas, as 
empreendedoras-leitoras saíram encantadas com esse 
novo modelo de encontro.

Texto: Verônica Oliveira
Adaptação de texto: Renata Cardoso
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SERVIÇO PROFISSIONAL DE DEDETIZAÇÂO EM NITERÓI

21 97934-2444 21 2619-1010 
 INEA:CTA NºIN005547

O COMPARTILHAMENTO DE PERCEPÇÕES SOBRE UM LIVRO EM ESPECIAL TEM
SIDO O GRANDE MOTE DOS CLUBES DE LEITURA ESPALHADOS PELA CIDADE

LER PARA GANHAR ASAS



17

PROGRAMAÇÃO CAPACITAÇÃO - 2023

AGOSTO
Oficina Pratique Mapeamento de Processos
Data: 22 e 24

Horário: 18h30 às 21h30

Local: Sede da CDL Niterói

Investimento: R$197,00 (associados),

R$240,00 (não associados)

Em breve mais informações!

SETEMBRO
Curso Técnicas de Vendas
Data: 25 a 28

Horário: 18h30 às 21h30

Local: Sede da CDL Niterói

Investimento: R$347,00 (associados),

R$390,00 (não associados)

Em breve mais informações!

OUTUBRO
Desenvolvimento de Habilidades Gerenciais
Data: 23 a 26

Horário: 18h30 às 22h30

Local: Sede da CDL Niterói

Investimento: R$347,00 (associados),

R$390,00 (não associados)

Em breve mais informações!

NOVEMBRO
Oficina Pratique Atendimento
Data: 21 e 23

Horário: 18h30 às 20h30

Local: Sede da CDL Niterói

Investimento: R$197,00 (associados),

R$240,00 (não associados)

Em breve mais informações!

Inscrições: 2621-9919 e 96511-5016
(CDL Niterói)
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INDICADORES ECONÔMICOS

IPCA - Variação no mês (IBGE)                                       -0,08%

IPCA - Variação no ano (IBGE)                                         2,87%

IPCA - Variação em 12 meses (IBGE)                              3,16%

IGP-M - Variação no mês (FGV)                                         -1,93%

IGP-M - Variação no ano (FGV)                                        -4,46%

IGP-M - Variação em 12 meses (FGV)                            -6,86%

IGP-DI - Variação no mês (FGV)                                          -1,45%

IGP-DI - Variação no ano (FGV)                                         -4,96%

IGP-DI - Variação em 12 Meses (FGV)                         -7,44%

CDI Over (Cetip)                                                                 13,65%

Poupança do Dia: 20/08/2023 (Bacen)                              0,69%

Taxa de Juros Longo Prazo Ano (CMN)                               7,00%

Desconto de Duplicata pré-fixada, PJ (Bacen)          28,71%

Capital de Giro, sup. 365 dias, flutuante, PF (Bacen)      17,01%

Meta da taxa Selic (Bacen)                                          13,75%

Taxa Selic Over (Bacen)                                                      13,65%

Taxa Referencial - (Bacen)                                          0,19%

Taxa de Cheque Especial PF (Bacen)                               8,16%

Taxa de Crédito Pessoal, PF (Bacen)                               4,23%

Taxa de juros para aquisição de veículos, PF (Bacen)     1,93%

DESCRIÇÃO                                                         VARIAÇÃO(%)

SALÁRIO MÍNIMO

Salário Mínimo - RJ                                                                       1.238,11             

Salário Mínimo - BRASIL                                                             1.320,00    

DESCRIÇÃO                                                              VALOR(R$)

IMPOSTO DE RENDA

IR de R$ 1.903,99 até R$ 2.826,65, alíquota de 7,5%               158,40

IR de R$ 2.826,66 até R$ 3.751,05, alíquota de 15%                370,40

IR de R$ 3.751,06 até R$ 4.664,68, alíquota de 22,5%             651,73

IR acima de R$ 4.664,68, alíquota de 27,5%                           884,96

DESCRIÇÃO                                                              VALOR(R$)

INSS

SALÁRIO DE CONTRIBUIÇÃO                        ALÍQUOTA(%)

Até R$ 1.693,72                                                                                   7,5%

De  R$ 1.693,73 a R$ 2.822,90                                                            9%

De R$ 2.822,91 até R$ 5.645,80                                                        12%

(21) 3628-4300 • 96777-4334
www.printmill .com.br

orcamento@printmill .com.br

Imprimindo Ideias

Nossa satisfação é transformar 
o projeto do cliente em uma 
realização de sucesso!

INDICADORES ECONÔMICOS
FONTE: JORNAL O GLOBO  -  DATA: 21/07/2023

DÓLAR COMERCIAL 

                        

DÓLAR TURISMO 

                      

ÚLTIMO: (R$)  4,7720                                                          
VARIAÇÃO (%)-0,63 VARIAÇÃO (%)-0,62

COMPRA: (R$) 4,7714                                                              
VENDA: (R$) 4,7725                                                                   

ÚLTIMO: (R$) 4,9595                                                                  
COMPRA: (R$) 4,7795
                                                            VENDA: (R$) 4,9595
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